
BE THE CHANGE,
BE ELECTRIC



A PROPÓSITO DE 
"BE CHARGE"
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• 76.000 millones de euros 
de ventas

• 40.000 millones de euros 
de capitalización

• 67 países
• >30.000 empleados



>13.000 puntos de recarga instalados

>6.000 puntos de recarga en construcción

>2.500 municipios

100% alcance geográfico

KEY PLAYER IN THE ITALIAN MARKET
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RED PANEUROPEA

Projects in operation
or under construction

Projects under 
development

Be Charge es una de las mayores empresas paneuropeas integradas en el sector de la movilidad eléctrica, 
activa en 9 países y con una sólida cartera de proyectos internacionales rápidos y ultrarrápidos ya en 
construcción.

Italia

Alemania

Austria

Francia

Suiza

Centrarse en la carga ultrarrápida (PdC en construcción)

>3.700

Fuerte sinergia con Eni (gasolineras) y Plenitude (clientes)

>30.000 
puntos de recarga propios instalados para 2025



PROYECTO PILOTO CON ÉXITO

A partir de la segunda mitad del 2022 iniciamos el 
proyecto piloto con las primeras instalaciones en España, 
que resultó un éxito.

Be Charge aspira a convertirse en uno de los mayores 
operadores de movilidad en España, por lo que el plan de 
inversión e instalación es muy ambicioso, con el objetivo
de instalar 6.000 puntos de recarga ultrarrápida (150-350 
kW) en España en 2025.



Da 75 a 150 kW DC22 kW AC Hasta 300 kW DC

Areas urbanas Areas urbanas y extraurbanas

QUICK FAST ULTRAFAST

LA ESTACIÓN CORRECTA EN EL LUGAR CORRECTO



PLATAFORMA DE CONTROL Y GESTIÓN

Toda la red está controlada por un backend informático 
interno que permite supervisar y gestionar el rendimiento 
de la red en tiempo real. 

El sistema puede definir a distancia estrategias de 
equilibrio de carga para cada estación de carga individual.

Hay un servicio de asistencia técnica disponible las 24 
horas del día para operar a distancia los EVC y resolver 
cualquier problema.

Además, las organizaciones privadas y los municipios que 
albergan estaciones de recarga Be Charge pueden 
supervisar el uso de los CVE en tiempo real a través de la 
plataforma Be Cloud.



Para promover la difusión de la e-
movilidad, Be Charge firma un 
número cada vez mayor de 
acuerdos de interoperabilidad con 
proveedores internacionales de 
servicios de movilidad (operadores 
que prestan el servicio de recarga al 
cliente final). 
Además, Be Charge ya está 
presente en los agregadores 
europeos más importantes, lo que 
permite a todo el mundo entrar 
fácilmente en su red.

INTEROPERABILIDAD: UNA RED DE RECARGA 
ABIERTA



EL BUSINESS MODEL DE BE CHARGE

Instalación de las infraestructuras de 
carga de última generación;
Mantenimiento y asistencia remota

100% inversión por parte de Be Charge

Gestión de pagos y facturación de la 
energía entregada

Gestión y construcción de la conexión a 
la red eléctrica y la obra civil necesaria

La inclusión en las redes de roaming

Lo que pedimos

12 AÑOS DE CONTRACTO: El contracto ideal tiene 
una duración mínima de 12 años  

EXCLUSIVIDAD: En el mismo sitio ningún otro 
operador de movilidad puede instalar estaciones 
de carga



PROCESO DE LEAD GENERATION

→ Ideal para PYMES y Grandes Empresas con Zonas de Parking

Nuestras preferencias y prioridades:

• TIPOLOGÍA: preferentemente supermercados, centros comerciales, fast food o áreas de servicio 
con bar/restaurante, pero también aparcamientos, cines/teatros, gimnasios/centros deportivos, 
lugares cercanos a la autopista, restaurantes

• MULTILOCATIONS: socios que tengan más sitios donde poder instalar estaciones de carga 
haciendo una sola negociación 

• APARCAMIENTOS PUBLICOS ABIERTOS 7/24: el aparcamiento no debe tener barreras ni horarios 
de cierre 

• APARCAMIENTOS GRANDES: desde las 40 plazas

• UBICACIÓN DE PROPIEDAD: mejor hablar directamente con el propietario del establecimiento 

A través del formulario online, se puede enviar información sobre potenciales clientes al equipo de 
Be Charge: https://share.hsforms.com/1uziPXhm4QBm39bRReMoszQ2uphb

https://share.hsforms.com/1uziPXhm4QBm39bRReMoszQ2uphb


PROCESO DE SEGUIMIENTO

El agente envía una 
propuesta a través del Form

BEC informa al agente de 
que no tiene intención de 

proceder

El agente pone BEC en 
contacto con el socio, fase de 

contratación

Análisis por parte de BEC

NO

SI

de interés?

Fase de negociación entre 
BEC y el socio: el agente
tiene un rol de facilitador

Firma del contratoFase de implementación del 
proyectoInstalación de las estaciones

Fase operativa: activación de 
las estaciones

2 semanas

6 – 8 meses

Los abogados de BEC hacen 
la due diligence - no hay 

impacto para el socio
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